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Gemeinsam flr eine bessere Zukunft in Togo —
African Social Business & Kopeme Group
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African Social Business & Kopeme Group —

seit 2006 zwel starke erfahrene Partner in Togo

Die Genossen- Die Kopeme Group
African Gf schaften African Social kopeme (£ bietet extrem armen
Social Business } ; Business Pure e.G. und GROUPY und armen Menschen
o African Social Business in Togo einen Aus-
Plus e.G. wurden gegriindet, um weg aus der Armut Uber die Vergabe
Menschen in Afrika aus dem Teufelskreis von Mikrokrediten an Gruppen nach
von Armut zu befreien, die Umwelt und dem Vorbild der Grameen Bank.
die dkologischen Lebensbedingungen
der Menschen zu verbessern und ihnen Im Rahmen ihres ganzheitlichen
so eine wirkliche Zukunft zu ermog- Ansatzes bietet sie auRerdem allen
lichen. Mikrokreditkunden kostengunstig auf
Mikrokreditbasis Produkte an, die ihren
Die Instrumente daflr: Bedurfnissen entsprechen und sie dabei
Beratung, Unterstiitzung, Eigenkapital- unterstutzen, eigenverantwortlich und
beschaffung sowie Investition eigener absehbar unabhéngig sichere und
Mittel in geeignete Social Businesses in gesunde Lebensbedingungen flr sich
Afrika - derzeit ausschlieRlich mit der und ihre Kinder aufzubauen und dabei
Kopeme Group in Togo. verantwortungsvoll mit ihnrer Umwelt
umzugehen.
08.03.2012 5
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African Social Business & Kopeme Group —

die effizienteste Art einer nachhaltigen Entwicklungshilfe

Investoren Mikrokredite
African Social Business Kopeme Group

Afri C kopeme
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Investitionen gesamt: Dorfer: 55 und Lomé
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1.129.400€ . L . Kunden: 8.500
Spirale der positiven Entwicklung
Auszug Investoren/Sponsoren: aus der Armut Mikrokredite: 17.000 (201012011
Microsoft Deutschland GmbH Kreditvolumen: 1,25 Mio.€

«+Olympus Europa GmbH

«+Just Capital — Global Social Business Development GmbH
«+Selfmade Capital Stiftung

«+Social Business Stiftung

«+Louis Leitz Stiftung

«*NUE - Norddeutsche Stiftung fur Umwelt und Entwicklung

Ruckzahlungsquote:
0Q 0,

Alles Stand: Februar 2012
08.03.2012 6




Arbeitsfelder der Kopeme Group
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Mikrokredite Versicherung Training,
fiir die Armen ‘Sparen andere
fiir die Armen Social

Businesse

Kampf gegen Armut

Machhaltige Entwicklung
,J-.'-'= :i. Vlllery _:E.. -;'. Til:'.';: '-'.;. > :‘\-
08.03.2012
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Geplante Expansion Mikro-Kredite ftr 2012

Durchschnittlicher Kredit 2011: 100 Euro
(8.500 x 100 = 850.000 Euro)
Durchschnittlicher Kredit 2012: 150 Euro
(8.500 x 150 = 1.275.000 Euro)

Finanzbedarf: 425.000 Euro

08.03.2012

Wochentliches Treffen mit
Mitarbeitern der Kopeme Group

Einmal pro Woche besucht ein Mitarbeiter der
Kopeme Group die Ddrfer, um Unterstiitzung
und Beratung anzubieten, sowie um die
wochentlichen Zinsen  einzusammeln. Auf
dem Treffen werden alle mdglichen Bereiche
des taglichen Lebens angesprochen.

Wdchentliches Treffen mit einer Mikrokreditgruppe
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Die Rickzahlungsquote ist sehr hoch — und die Kreditnehmer

legen eigenes Geld bei der Kopeme Group an

KREDITVERGABE MIKROKREDITKLASSEN

. Sie nehmen nur so viel Kredit, wie  § Kredit- Laufzelt
Alle in der Gruppe sie fiir die Verwirklichung Ihrer Gruppe summe Wéchentliche | Wochentliche
stehen gemeinsam fir Geschaftsidee benétigen (100.000 incrA | w h Tilgungszahlung Zinsen
den Gesamtkredit ein Francs sind 152 €) kogz,nﬁ ‘{ : n ochen

. A= Arrivé 10.000 10 1.000
pout les membres d'Adakavi (Ankunft) (ca. 15€) (ca. 1,50 €) (ca. 7, 6 Cent)
o AKOUMARE
Caisse "
: 5 /%3380
gt o S B=Boneleve  30.000 I 1.000 150
[ = (gute Schilerin) (ca. 45€) (ca. 1,50 €) (ca. 22,7 Cent)
‘ C = Courage 60.000 50 1.200 300
4 (Mut) (ca. 90€) (ca. 1,83 €) (ca. 45,8 Cent)
V\KrH ano Aksort ‘fﬂ@?M—. —urale iz, =
T|Sinee  Yrace | Fpa j ol 1;.;“,,;.,,.{ | | D = Doyen 100.000 59 2.000 500
AT Aede. y. ’ 1 Sadhts ‘ (Veister (ca. 150€) (ca. 3,00€) (ca. 76 Cent)

AGBE GHAGLY :%wﬁ 7D | A

0 ATS ¥ ; . . . - -

KT QM%L;‘,’;Tﬂ Y il M‘ﬁ‘““"‘““l‘f“:'“ « Aufstieg in die nachst héhere Gruppe erfolgt nach

. ? | Performance (rechtzeitige Riickzahlung, Anwesenheit
und Einbringung bei den wdchentlichen Treffen)

* Werin Gruppe D angekommen ist und rechnerisch

mehr als 1 US Dollar taglich zuriickzahlen kann, hat

Sie produzieren Dienstleistungen und - .
Produkte fir den okalen Markt Sie biirgen mit irer Unterschrift laut Definition der Kopeme Group die Armutsgrenze

Uberschritten. Im August 2011 war das bei tiber 20 %
der Kreditnehmerlnnen von Kopeme Gruppe der Fall

08.03.2012
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Innerhalb der letzten 2 Jahre hat die Kopeme Group mehr

als 17.000 Mikrokredite vergeben — total 1,25 Mio. €

MONATLICHE MIKROKREDITVERGABE IN EURO (JULI 2009- SE PETMBER 2011)

€

G Kreditlaufzeit beendet > < Ausstehende Kredite —

e \ogeround Dorfer=5

| sE

Professionali- T T

sierung / . )
Mikrokreditstart in M‘?Eggg;::is MiEﬁ)gslggrcejﬁz in
Vogan und i
D%rfern Frisches in Lomé Vogan und den
Investorengeld, Dorfern

Ausweitung in
Lomé

08.03.2012 10




Innerhalb von 2 Jahren war die Kopeme Group in der Lage, ein

spendenbasiertes Projekt in ein nachhaltiges Social Business
umzuwandeln

FINANZIELLE PERFORMANCE (JUL 2009 - SEP 2011) - MIKRO KREDITE
€

Rickzahlung pro Woche ca. 19.000,00 € 2,28 € 1.500 XOF
Rickzahlung pro Jahr ca. 988.000,00 €
Kostendeckungsbeitrag ca. 138.000,00 €
08.03.2012 u
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Fallstudie: Sinkoa Tene, 50 Jahre, zwei Kinder, verheiratet,

Kredit D = 100.000 CFA ~ 150 €

SITUATION VORHER AKTUELLE SITUATION

Beruf: Sinkoa verkauft landwirtschaftliche Produkte Beruf: Sinkoa verkauft landwirtschaftliche Produkte
Monatliches Einkommen: 6.000 CFA ~ 9,15 € Monatliches Einkommen: 20.000 CFA ~ 30,49 €
Einkommen pro Tag pro Person:  unbekannt — ihr Ehemann Einkommen pro Tag pro Person:  unbekannt — ihr
kiimmert sich auch um die Familie N Ehemann kiimmert sich auch um die Familie
Kapital: unbekannt AR Kapital: unbekannt AR
ANALYSE DES GESCHAFTSMODELLES ANALYSE DES GESCHAFTSMODELLES

Sinkoa kauft Sacke mit Korn bar und verkauft sie

Sie kauft und verkauft 5 Séacke jeden Monat

Ilhr Handler belastet sie mit 4.000 CFA extra fur jeden Sack, Sie zahlt wochentlich 2.500 CFA an die Kopeme Group

weil sie bei ihm auf Kredit kauft Der Sack kostet 21.000 CFA en Gros und sie verkauft ihn zu
Der Sack kostet 21.000 CFA en Gros und sie verkauft ihn zu 27.000 CFA in kleineren Portionen

27.000 CFA in kleineren Portionen

(eo)sii=lgh | 3 x25.000 CFA =75.000 CFA ~ 114,33 € (el5(=]g 5 x 21.000 CFA = 105.000 CFA ~ 160,06 €

=7[e}s=0 | 3 x27.500 CFA = 81.000 CFA ~ 123,48 € = 3[e}s=0 5 x 27.000 CFA = 135.000 CFA ~ 205,79 €
SI{ej{1 | =6.000 CFA ~9,15¢€ (=010 4 x 2.500 CFA = 10.000 CFA ~ 15,24 €
=176j{1@ | =20.000 CFA ~ 30,49 €

Sinkoa hat ihr monatliches Einkommen um mehr als 20 € erhoht ~ 233%

¢ Sinkoa kauft Sacke mit Korn auf Kredit und verkauft sie
Sie kauft und verkauft monatlich 3 Sacke

08032012 12
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Fallstudie: Chérifa Ourodaba, 40 Jahre, drei Kinder,

verheiratet, Kredit D = 100.000 CFA ~ 150 €

SITUATION VORHER

AKTUELLE SITUATION

Beruf: Chérifa kauft und verkauft Schuhe
Monatliches Einkommen : 25.200 CFA ~ 38,42 €
Einkommen pro Tag pro Person: 210 CFA~0,32 €
Kapital: ~0 CFA pR
greReM

ANALYSE DES GESCHAFTSMODELLES

Beruf: Chérifa kauft und verkauft Schuhe
Monatliches Einkommen: 98.000 CFA ~ 149,39 €
Einkommen pro Tag pro Person: 817 CFA~ 1,24 €

Kapital: >125.000 CFA ~ 190,55 €
N

ANALYSE DES GESCHAFTSMODELLES

Chérifa kauft Schuhe auf Kredit und verkauft sie

Sie kauft und verkauft monatlich 36 Paar Schuhe

Ihr Handler berechnet ihr 800 CFA extra fur jedes Paar, weil
sie auf Kredit kauft

Die Schuhe kosten 1.000 CFA en Gros und sie verkauft sie
fur 2.500 CFA paarweise

TGS =120 | 36 x 1.800 CFA = 64.800 CFA ~ 98,78 €
=1[6f=0 | 36 x 2.500 CFA = 90.000 CFA ~ 137,20 €
Profit =25.200 CFA ~ 38,42 €

Chérifa kauft Schuhe bar und verkauft sie

Sie kauft und verkauft 72 Paar Schuhe jeden Monat

Sie zahlt wochentlich 2.500 CFA an die Kopeme Group
Die Schuhe kosten 1.000 CFA en Gros und sie verkauft sie
fur 2.500 CFA paarweise

72 x 1.000 CFA = 72.000 CFA ~ 109,76 €
72 x 2.500 CFA =180.000 CFA ~ 274,39 €
4 x 2.500 CFA =10.000 CFA ~ 15,24 €
=98.000 CFA ~ 149,39 €

Chérifa hat ihr monatliches Einkommen um mehr als 100 € gesteigert ~ 288%

08032012
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Kopeme SUN
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,Lumiere pour tous — Licht fr alle)

PETROLEUMLAMPE

SOLARLAMPE

Anschaffungskosten:
500 CFA=0,76 €

Wachentl. Ausgaben fiir Ol
1.200 CFA=1,83 €

Ausgaben pro Monat
4800 CFA=7,32€

Ausgaben 1. Jahr
60.000 CFA =91,46 €

Ausgaben 2. Jahr
60.500 CFA = 92,23 €

Planung 2012:

Anschaffungskosten:
35.000 CFA =53,35 €

Wochentl. Ratenzahlung
700 CFA=1,07 €

Ausgaben pro Monat
2.800 CFA=4,27 €

Ausgaben 1. Jahr
35.000 CFA =53,35 €

Ausgaben 2. Jahr
OCFA=0¢€

1 Container Solarlampen D-Light Nova (6552 Stiick) — ca. 21 Euro inkl. Zoll
Finanzbedarf fur einen Container: ca. 138.000 Euro
CO2-Einsparung pro Lampe ca. 200 Kilogramm pro Jahr

08.03.2012

Kopeme Group 14
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Fahrrader, die die Mobilitat der Dorfbewohner erhéhen

Kopeme Keke

KOPEME KEKE

Planung fur 2012:
¢ Fahrrader ermdglichen den Dorfbewohnern, ihre 1 Container Fahrrader (Marke Phoenix
Geschwindigkeit zu vervierfachen und ihren . .
Aktionsradius zu vergroBern: / China) — Mindestabnahmemenge 1004
« Kinder in entlegenen Gegenden kénnen eine Stiick — Preis ca. 40 Euro CIF Lomé,
weiter entfernte Schule besuchen plus Zoll, Montage, ca. 50 Euro
e Farmer kénnen ihre Ernte zu Markten .
« Waochentliche Riickzahlungen werden beim Mikrokredit- Angebot Phoenix, Shanghai, 17.02.12

Treffen vom Kopeme-Feldmitarbeiter eingesammelt
« Eine Werkstatt in Vogan repariert defekte Fahrrader
« Einzelpreis ca. 50 inkl. Zoll, Montage
¢ Preis: 75 € (zahlbar Uber 50 Wochen)
* Kopeme-Profit pro Fahrrad: 25 €

KOPEME KEKE KUNDEN

08.03.2012 15

Kopeme Stove erméglicht Familien in Lomé ihre monatlichen
Kosten fir‘'s Kochen um mehr als 50% zu reduzieren

HOLZKOHLEHERD KOPEME ENERGIESPAROFEN

Wodchtl. Ausgaben fur Kohle
2.100 CFA=3,20 €

Keine Ratenzahlungen

Gesamtkosten 1. Jahr
107.500 CFA = 163,87 €

Wochtl. Ausgaben fiur Holz

100 CFA=0,15€

Wochtl. Ratenzahlung
650 CFA=0,99 €
Gesamtkosten 1. Jahr
37.500 CFA =57,16 €
Gesamtkosten 2. Jahr
37.500 CFA =57,16 €

Gesamtkosten 3. Jahr
5.000 CFA=7,62 €

Gesamtkosten 2. Jahr
105.000 CFA = 160,06 €

Gesamtkosten 3. Jahr
105.000 CFA = 160,06 €

Anschaffungskosten: Anschaffungskosten: Zahlung in 100 wachtl.
2500 CFA=3,81€ 65.000 CFA = 99,09 € Raten & 650 CFA (2 Jahre)

Ersparnis im ersten Jahr Ersparnis im zweiten Jahr Ersparnis im dritten Jahr

163,87€ - 57,16€ = 106,71€ 160,06€ - 57,16€ = 102,90€ 160,06€ - 7,62€ = 152,44€

08.03.2012 16
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Durch den Ratenverkauf des Stove 80 werden ca. 17.000 €

an jahrlichen Uberschissen erzielt

OFEN STOVE 80 KOSTEN
Finanzbedarf:
* Hergestellt in Deutschland 1 Container 128.000 Euro bereits
* Preis pro Stiuck CIF Lomé . .
— geschatzt 80 Euro finanziert
« Menge: 1600 2. Container: 128.000 Euro

* Gesamtkosten: 128.000€

CO2-Ersparnis: 2,5 to CO2 pro Jahr

pro Ofen
EINNAHMEN

« Verkaufspreis pro Stlick:
99,09 €

* Menge: 1600

* Gesamtumsatz: 158.544€

08.03.2012 Kopeme Group 17

2. Projektvorstellung Ahomé kgg%'ﬂ%@

Konzept Haus Ahomé

Konzept des Hauses:

«Zwei Raume statt einem.

*Sandboden mit Zementbeimischung (kein
Nahrboden mehr fiir Keime und Bakterien,
einfach sauber zu halten)

*Wande aus Lehm in traditioneller Technik —
Neuerung: Wetterseite mit Zement verbaut.
*Dach aus Metall: Haltbarkeit 30 Jahre, kann
nicht abbrennen wie traditionelle Strohdacher
*Mini-Solaranlage auf dem Dach - Leistung fur
2 Innenlampen, 1 Auf3enleuchte, Radio und
Handyaufladegerét.

Umsetzung:

*Bau durch lokale Handwerker in den Dorfern
der neuen Hausbesitzer unter Management
und Supervision der Kopeme Group, Kosten
maximal 500 Euro

*Solarinstallation durch eigenen Techniker;
Solarhome-System fiir ca. 200 Euro,
*Gesamtkosten 700 Euro, riickzahlbar in 3
Jahren (150 Raten a 5 Euro) = 750 Euro

08.03.2012




2. Projektvorstellung Ahomé kgg%n&%@
Ahomeé: ein besseres Zuhause fur Menschen in Togo

Konzept Haus Ahomé

Zielgruppe:

*Mikrokreditnehmer in den Dorfern, die
schon mehrere Kredite erfolgreich
zuriickgezahlt haben konnen sich ein
eigenes Haus auf Kredit kaufen.

Nutzen flr Besitzer — Nachhaltigkeit:
*Gesunder Wohnen und Schlafen
*Keine Termiten und andere Insekten
oder Schlangen durch festen Boden
*Gutes Raumklima und Liftung durch
Zwischendecke und Ubereck-Fenster
*Haus halt im Vergleich zu
herkdbmmlicher Bauweise langer und
verursacht weniger Folgekosten
(Strohdéacher mussen jéahrlich erneuert
werden)

*Keine Kosten mehr fir Petroleum und
Batterien (wochentliche Kosten
mindestens 2 Euro)

Finanzbedarf in 2012:

Bau von 500 Hausern 4700 Euro
geplant = 350.000 Euro

08.03.2012
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Kopeme Santé: Die 2. Karawane der Gesundheit
- medizinischer Service fur alle Kopeme Kunden

KOPEME SANTE

Kopeme Santé bietet Basis-Gesundheitsversorgung
fur alle ihre Mitglieder (nur sehr wenige Togolesen
kdnnen sich eine Krankenversicherung leisten)
Jahrliche Beitragszahlung: 2 €

Sie bietet regelmaRige Gesundheitsuntersuchungen
und verkauft Medikamente zu bezahlbaren Preisen
Sie finanziert dringende Operationen und
Behandlungen, wenn die Patienten nicht in der Lage
sind, sie zu bezahlen

Mitglieder erhalten eine verglnstigte Behandlung in
Krankenh&usern

Quartalstreffen mit dem Kopeme- Gesundheitsteam

08.03.2012 20




In 2010 hat Kopeme Santé 4.926 Gesundheitsuntersuchungen
durchgefuhrt - in 3.273 Fallen (66%)) litten die Menschen an einer Krankheit

HAUFIG BEHANDELTE KRANKHEITEN IN 2010 AKTUELLE MITGLIEDERZAHL

NTJéréme Kongo

kopeme: T

Das Kopeme Santé-Team besucht téglich ein anderes Dorf

08.03.2012 21
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Kopeme Village Millénnaire — Millenniumsdorf Gnivé
Naturmedizin, erneuerbare Energien, Umweltschutz

Aufbau eines beispielhaften Dorfes
im Sinne der UN-Millenniums-
Dorfer- dort werden Schulungen
und Trainings abgehalten

Das Millenniumsdorf Gnivé  zeigt beispielhaft
die Nutzung von Erneuerbaren Energien, die
Nutzung von Latrinen, die Anpflanzung von
Heil- und Nutzpflanzen, beispielhafte
Landwirtschaft etc. Es ist ein gleichzeitig ein
Versuchscenter und Schulungsort. Es dient

als Beispiel fur die anderen Dorfer.
e —

* In Gnivé werden alle Arten von Gemdse, Heilkrautern,
fruchttragenden und anderen tropischen Baumen angepflanzt —
Aktion Chaque arbre compte - Jeder Baum z&hlt

« Es wird Photovoltaik genutzt, um Schulungen durchzufiihren, ein
Dorfkino zu betreiben, das Dorf zu beleuchten, Mobiltelefone aus
der Umgebung aufzuladen; das Dorf ist Treffpunkt fiir
Jugendliche aus der Umgebung.

¢ Es werden Hihner geziichtet, um dem Trend, aus Europa
importierte Hihnerfleischreste zu verzehren, entgegenzuwirken ie Dorfstrate ist eine Allee: das Schulugszentrum ot

* Esfinden Semlna_rt-_:' statt z.B. zu Naturmed|2|n, Montage von das grofte Gebaude linker H‘and' geradeaus: Hauser in
Solarlampen, traditioneller Bauweise etc. traditioneller Bauweise. Gnivé, Mai 2011

¥

08.03.2012




Das Pilot-Projekt Kopeme Tsi dient der nachhaltig sicheren

Wasserversorgung auf Dorfebene — Start 2012

1 2 3

BRUNNENBOHRUNG PUMPENINSTALLATION

Durchftihrung: Manu Fore, Durchfiihrung: SunEnergie,
togoisches Brunnenbau- Ein Joint-Venture in Ghana
unternehmen

WASSERKIOSK

Durchfuhrung: Von der Kopeme
Group geschulte Dortbewohner

o

* Wasseranalyse * Installation der Solarpumpe » Betrieb der Pumpe
« Bohrung des 75m tiefen (Grundfos-Solarpumpe) « Wartung und Kontrolle der
Schachts * Installation der PV-Module Pumpe

Verlegung samtlicher Rohre
Bau des Wasser-Kioskes
Installation des Wassertanks

* Verkauf des Wassers an
Dorfbewohner (bis die Pumpe
komplett abbezahlt ist)

» Einrichtung des Systems

08.03.2012
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Investoren und Besucher der Kopeme Group

schildern ihre Eindrucke

Investor/Besucher Eindriicke

Ich bin Vorstand der Selfmade Capital Stiftung und habe mich im Herbst 2010
persénlich vor Ort in Togo mit Jérdme Dodji Fiayiwo getroffen und er hat mir das
Geschéftsmodell einleuchtend und detailliert demonstriert. Dabei war er sehr
kooperativ und gewahrt mir Einblick in alle wirtschaftlich relevanten Unterlagen,
Kontoausziige usw. Vor diesem Hintergrund sind wir hoch motiviert, die Kopeme
Bank weiterhin zu unterstiitzen und Kapital in Togo zu investieren. Die Buchhaltung
E

der Bank wurde vor Ort von einer Wirtschaftsprifungsgesellschaft untersucht.
rgebnis: Beanstandungsfrei. Der  Wirtschaftsprifer ~ bescheinigt ~ dem
Geschéaftsmodell eine hohe Rentabilitdt und dadurch bedingt die nachhaltige
Sicherheit fir die Ruckfuhrung des Kapitals und der Zinsen fur Investoren wie der
Selfmade Capital Stiftung.

Malte Hartwieg,
Vorstand
Selfmade Capital Stiftung

Im Herbst 2010 habe ich mit dem Hauptinvestor die Kopeme Group 5 Tage in Togo
besucht. Wir haben dabei alle Aspekte der Aktivitdten der Kopeme Group vor Ort
kennen gelernt. Weiterhin standen uns alle Unterlagen, die ich mit der Erfahrung
eines Wirtschaftsprifers verplausibilisiert und analysiert habe, der Kopeme Group zur

Fiayiwo, erteilten uns bereitwillig Auskunft. In meiner jahrzehntelangen beruflichen

André Marius Le Prince,
Wirtschaftsprifer
Geschaftsfiihrer WLP GmbH

08.03.2012

und praktischen Erfahrungen in Deutschland habe ich noch keinen Betrieb erlebt, der
vergleichbare 6konomische Erfolge vom Start an verzeichnen konnte.
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Investitionsbedarf fliir nachste Expansionsstufe

Social Business Investitionsbedarf

Mikrokredite 425.000 €

Licht fur alle 138.000 €

Energiesparofen 128.000 €

Hauser mit Solarhomesystem 350.000 €

Fahrrader 50.000 €

Zwischensumme Social Businesses 1.091.000 €

Projekte mit initialer Unterstiitzung:

2. Karawane der Gesundheit 15.000 €

Pilotprojekt Kopeme Tsi Fehlen noch 12.000 €

Spendenprojekt - Schulprojekte ca. 30.000 € pro Jahr

Gesamtsumme 1.148.000 €

08.03.2012
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Finanzielle und soziale Performance der Kopeme Group

Investment Jahr / Meilensteine Ruckfuhrung Kapital und Zinsen

1 2009 — Ausbildung bei: : Dezember 2010: fristgerechte
95.000 Euro - 2009 [HECICUEE HE. . Investor:: : Zahlung der Zinsen; anteilige:
: Social Business Stiftung i i RUckfUhrung des Kapitals :

12010 - Die Selfmade: : Dezember 2010: fristgerechte
ORI Tok (0 : Capital  Stiftung  wird: | Zahlung der Zinsen; anteilige:
: Schliisselinvestor : i Ruckfuhrung des Kapitals

{2011 — Die Genossen- EEnde November 2011: fristg.
ERRe ool =t lek i | schaften werden gegriindet: i Zahlung der Zinsen; anteil:
: : : Ruckfihrung des Kapitals :

2012 — Ziel: 1.091.000 : Januar 2012: 1. Million
1.091.000 Euro — 2012 HRENCRNES i CRilE, : i Uberhaupt ,geknackt*
: Genossenschaften i

08.03.2012
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Die Projektfinanzierung — Spende oder Investition — je nach den

Winschen und Mdglichkeiten der Férderer und Investoren

Spende in
beliebiger Hohe

4

Investition ab 200 Euro in African G\F/\?
v

African Social Business Pure e.G. oder Plus e.G. JESEEIEyEES

Option 1: Pure Option 2: Plus
Keine Verzinsung Verzinsung 5%
Ruckzahlung nach Ruckzahlung nach
5 Jahren 5 Jahren
na

N
s

ana yi africa —
Briicken nach Afrika e.V.

Planung 2012:
Finanzbedarf 1.148.000 Euro

08.03.2012
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Kopeme Group: nachste Schritte

Wenn Sie

1.African Social Business und die Kopeme Group
kennenlernen méchten

2.Interesse an einem unserer Projekte haben
3.oder einfach insgesamt mehr Uber unsere Arbeit
erfahren mochten -

dann freuen wir uns Uber einen personlichen
Termin mit Ihnen!

Heike Eggers Jérdme Dodji Fiayiwo

08.03.2012 African Social Business Kopeme Group
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Aus Kunden — und Investorensicht ergeben sich folgende

Sicherheitsaspekte bei diesem Social Business

Differenzierung in entwicklungspolitische und wirts chaftliche Aspekte auf 3 Ebenen

: : i Hohe Diversifikation, Geringe individuelle Kreditsummen, Hohe Riickzahlungsmoral,
: Sicherheitsaspekte auf 1 i Hohe Frauenquote unter Mikrokreditnehmern, Nachhaltige Entwicklung, Resistenter
1 Kundenebene : ! gegenlber internationalen Krisen, Kunden produzieren Produkte und
H 11 Dienstleistungen fiir den lokalen Markt
Bottom-Up-Business ,von Togoern — fiir Togoer“, Hohe Kundenbindung, Exzellente
Kenntnisse tber Kunden durch intensive Betreuung, Kurze Darlehenslaufzeiten,
Hohe Eigenkapitalquote, Fremdkapitalaufnahme nur zu bestimmten Konditionen,

1
1
1
1
1
Sicherheitsaspekte auf i
! Prioritat der nachhaltigen Existenz, Fokus auf Armutsbekédmpfung, Hohe Identifikation
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1

! I
H I
H 1
1

: I
1 Unternehmensebene :
: (Kopeme Group, Togo) | | des Managements mit den Zielen, Keine kurzfristigen (Quartals-) Ziele,
: 1 ' Unternehmensentscheidungen werden langfristig getroffen mit hoher Verantwortung
1 : gegeniber Kunden, Shareholdern und Investoren, Resistenter gegentiber
1 I

1

Internationalen Krisen , Zusammenarbeit mit namhaften Partnern

Social Business als Institution, Prioritat ist das soziale/ 6kologische Ziel,
Kostendeckende Wirtschaftsweise zwecks Nachhaltigkeit, Gewinnzuwendung = Re-
Investition/ Ausschiittung, Hohe Riickzahlungsmoral auf Fremdkapital, Management
und stimmberechtigte Mitglieder miissen Social Businesses sein oder gegriindet
haben; investierende Mitglieder haben keine Entscheidungsbefugnis. Die beiden
deutschen Genossenschaften unterliegen dem deutschen Genossenschaftsrecht und
den damit verbundenen Kontrollen und Auflagen. Zusammenarbeit mit namhaften
Partnern

1
1
i
Sicherheitsaspekte auf 1
Institutioneller Ebene :
(Genossenschaften African :
Social Business) 1

1

1

1

1

em——————————
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Aus der Sicht eines Anlegers ergeben sich folgende

Grunde fur ein Investment in die Kopeme Group

Ohne Anspruch auf Vollstandigkeit

e
Viele Anlegerinnen und Anleger wiinschen sich zunehmend Transparenz, wenn es
darum geht, welche Geschéfte mit inrem Kapital finanziert werden. Die Investition in
die Kopeme Group ist ein direktes Investment. Jeder Anleger kann konkret

i nachvollziehen, in was sein Geld investiert wird.

Transparenz, in was
investiert wird

nleger investieren in Mikrokredite, Solarlampen, sauberes Trinkwasser. Es ist eine
eteiligung an einem Unternehmen, das 0©kologische und soziale Aspekte

(]

1

Beriicksichtigung i
1

eriicksichtigt. Jeder tragt durch die Investition zur Erreichung der Millennums- |
|

1

1

r
1
1
: nachhaltiger, ethischer,
1
1
1
1

mo m >

okologischer und sozialer

ntwicklungsziele und zum Schutz des Planeten bei.
Aspekte

Nachhaltig gemanagte Unternehmen erzielen auch langfristig gute Renditen.
Unternehmen wie die Kopeme Group schauen nicht auf kurzfristige Ergebnisse,
sondern haben langfristige Ziele. Bei der Kopeme Group werden die Anséatze des
Langfristigkeit und
zuverlassige Renditen

ntegral Impact Investing beriicksichtigt. Damit ist ein evolutionéres integrales Modell

1
1
! i
! 1
H 1
! i
! 1
! 1
H 1
1

1
! fir Investment, Business und Philanthropie gemeint. Der Evolutionsschritt zeigt sich i
i dergestalt, dass Kultur, Verhalten und einzelnes Bewusstsein der Finanz-, Klima- und !
! 1
1
! i
! 1
! 1
H 1
H 1
! 1
! 1
H 1
1
! i

—+

Sozialmetrik hinzufiigt wird — und dementsprechend investiert, aber auch
ewirtschaftet wird. Firmen, die nach dem integralen Ansatz handeln, performen
wesentlich besser als rein profitgetriebene Unternehmen. Quellen: “Where the
cience of achievment meets the art of fulfiiment* -
P ttp://www.integralimpactinvesting.com

——— ————— ] e nnnnnnnnnnnnnnnmnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnm e rrm e e —— ————

«Q
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Aus Sicht eines Vermogenden ergeben sich folgende Griinde

fur ein Investment in die Kopeme Group

Ohne Anspruch auf Vollstandigkeit

1 A |
I ) ) ] I i ~Wer in Kleinstkredite investiert hilft den Armen mehr als ein Spender*. Hermann-Josef i
H »Wer in Kleinstkredite || Tenhagen, Jahrgang 1963, ist Chefredakteur der werbefreien Zeitschrift Finanztest |
: investiert hilft den_ :i 22.12.2010 i
I Armen mehr "’}!s en 1} Mit einer Investition in ein Social Business wie die Kopeme Group wird gleichzeitig in |
H Spender H i Menschen investiert, die ihre Krafte mobilisieren, um sich auf den Weg aus der Armut i
1 :: zu machen. Die alten Geber- Nehmer-Strukturen werden aufgebrochen und man |
::::::::::::::::::::::I ;beg"'égﬁéfﬁdihiﬂ'_éﬁgemahé """ = Verfrauen in die”Eahigkeife n_staf! EG‘dﬁﬁéﬂi&ﬁ‘@@“EZ:il
1 : | Gerade diejenigen, die nennenswerte Betrdge investieren, haben eine hohe |
: 1 i Verantwortung, was mit inrem Geld geschieht. Investiere ich in Streubomben oder ein i
1 Gesellschaftliche : ! Social Business, das Armut bekampft, macht einen Riesenunterschied. Wer nicht nur |
: Verantwortung 11 auf Rendite als absolutes MaR der Dinge schaut, sondern einen globalen |
: : i Zusammenhang sieht, wird dazu beitragen, dass nachhaltiges und ethisches i
1 : ! Investieren von der Nische zum Mainstream wird. !
_____________________ N ey
: :: Menschen, die ihr Auskommen haben, zetteln keine Unruhen und kriegerischen E
: Armutsbekampfung ist 1 i Auseinandersetzungen an. Menschen bleiben auf ihrer Scholle, wenn sie sich und |
1 Friedenssicherung : 1 ihre Kinder ernahren konnen. Fir die armen Menschen ist die Zukunft: Heute. i
L : i_ Sichere Lebensbedingungen in Afrika sind ein Friedensgarant, auch fiir Europa. !
_____________________ B
: : | Bill Gates hat 40 Milliardare dazu gebracht, die Halfte ihres Einkommens zu spenden. E
: Bill Gates und die 40 |i Sie haben es getan — womdglich auch in Social Business investiert — und das |
1 Milliardare : ! Phantastische ist, sie sind immer noch Milliardare. Mit einem Investment in African i
L : i_ Social Business kommt das Geld sogar zuriick — wenn gewdnscht wird, mit Zinsen. |
08.03.2012
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Aus Sicht einer Stiftung ergeben sich folgende Griinde flr ein

Investment in ein Social Business wie die Kopeme Group

Ohne Anspruch auf Vollstandigkeit

i Stiftungen brauchen kontinuierliche Zahlungen, um den Stiftungszweck zu erfullen. E
i Wir zahlen mindestens jahrlich; bei groReren Summen kdnnen aber auch individuelle |
far den Stiftungszweck ! Zahlungsintervalle (quartalsweise, halbjahrlich) vereinbart werden. Auch partielle i
1 1
1 1

P
1
: Kontinuierliche Zahlungen
1
: unterjahrige Kapitalrickfiihrungen sind méglich.

r b 1
: Diversifikation des :i Mit einem Investment in ein Social Business eroffnet sich eine andere Asset-Klasse, i
1 Portfoli :: da keine Korrelation mit Aktien und Renten besteht. Ein Social Business ist insofern |
H ‘XSO I(I)j i1 ein als sicher anzusehendes Investment, weil, wie im Fall der Kopeme Group, |
1 -heue Assetklasse |1 Armutsbekampfung im Vordergrund steht. Soziale Unternehmer denken langfristig, |
: :E_gehen keine Risiken ein, sind nicht quartals- und provisionsgetrieben. !

i Das dem nachhaltigen und sozialen Investieren zugrunde liegende langfristige

i Denken ist stiftungskonform. Die Stiftung kann in Bereichen investieren, die nicht

! unmittelbar dem Stiftungszweck entsprechen missen. Durch Handeln im

| Stiftungszweck und soziales Investieren erzielt die Stiftung eine um ein Vielfaches

i héhere Hebelwirkung, als wenn sie ausschlie3lich dem Stiftungszweck gemaf agiert
1

1

! und das Kapital am Kapitalmarkt investiert.

______________________________________________________________________________

Nachhaltige s und soziales Investieren bedeutet die Wahrnehmung gesellschaftlicher
Verantwortung tber den Stiftungszweck hinaus . (Hier beispielsweise fur Afrika)

1
1
I i
: Gesellschaftliche 1
i Verantwortung H
1 1
1

______________________________________________________________________________
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Aus Sicht eines Unternehmens ergeben sich folgende

Grinde fur ein Investment in die Kopeme Group

Ohne Anspruch auf Vollstandigkeit

Afrika gilt als der néchste Emerging Market. Togo ist ein sehr junges Land — tber 40
% der Bevolkerung waren nach Angaben der Weltbank 2010 junger als 15 Jahre.
Durch das Bevolkerungswachstum und durch die Unterentwicklung erdffnen sich
riesige Potentiale in Sachen Erneuerbare Energien, Mobilitdt, Kommunikation etc.

Zugang zu einem
Zukunftsmarkt

e
[e—————————

- Sinnvolles CSR-Projekt mit
Return on Investment

R ——— |
r

: Ii Das dem nachhaltigen und sozialen Investieren zugrunde liegende langfristige i
: Nachhaltigkeitsgedanke / :i Denken ist konform mit der Strategie verantwortungsbewusster Unternehmen. i
1 Gesellschaftliche :: Nachhaltigkeit ist immer mehr Bestandteil des Kerngeschaftes. Nachhaltiges und !
: Verantwortung |i soziales Investieren bedeutet die Wahrnehmung gesellschaftlicher Verantwortung i
: :: uber den reinen Unternehmeszweck hinaus . (Hier beispielsweise fiir Afrika) Gute 1
R j L PRund CSR-Optionen, die zum Kerngeschatft des Unternehmens passen. :
_____________________ N ey
: : i Accenture schreibt: Cross-Sector Convergence: A New View of Global Development, E
: Neue intelligente 1 i Development Collaboration: None of Our Business? — Unternehmen, Vereine, Social |
1 Kooperationen : | Businesses schaffen neue, intelligente Kooperationen, Win:Win:Win-Situationen i
L e e | L http:/Iwww.accenture.com/us-en/Pages/insight-development-collaboration-aspx |

08.03.2012
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Sustainable Finance Awards 2011 — Achievement in Basic Needs

Financing and Financing of the Base of the Pyramid

FT/IFC
FT/IFC FT/IFC . i
Sustainable Finance Awards 2011 Sustainable Finance Awards 2011 Sustainable Finance Awards 2011
This is to confirm that _ This is to confirm that This is to confirm lhat
African Social B"SM m African Social Business Pure e.G., Germany African Social Business Pure
- Kopeme suegessfully enteredthe 7/ Kopeme Group Tog
successfully entered the )8 W FT/IFC Sustainable Finance Awards 2011 successfully entered the.
FT/IFC Sustainable Finance Aw;ds 2011 in the FT/IFC Sustainable Finance Awards 2011
inthe Achievement in Basic Needs Financing inthe
i i Achievement in Financing at the
categol
Achievement in B‘asm Needs Financing gory e e
e category
o
I ‘Pm7 é—n.&—'—\«_\ R <")“\“\/“ é"“R"’\w\ I %&7 é—.&'—\«.\
o g — ety Lo T : Pra— e e )
resident and CEO Financia Times iFC Executive Vice President and CEQ
Financia Times S Franci Tmes IFc
FT s FT FIEC

BT
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Wie kénnen Sie zu uns Kontakt aufnehmen?

Spenden an ana yi africa Investieren (,Pure”: 0% oder ,Plus*: 5% Dividende)

ana yi africa — BrlickEIIES African Social Business Pure .G

African Social Business Plus e.G.
Zeichnung von Genossenschaftsanteilen

Kontakt:
Heike Eggers, 1. Vorsitzende e
Friesenweg 11, 21423 Winsen
email: heike@anayiafrica.de Kontakt:

Heike Eggers, Vorstand
Friesenweg 11, D - 21423 Winsen
email: info@african-social-business.org

Anke Angelike, 2. Vorsitzende
SpiekersstralRe 89, 59269 Neubec
Email: anke @anayiafrica.de

08.03.2012
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Zum Schluss

Wir freuen uns auf Ilhre Anfragen.
Herzlichen Dank!

Kontakt: Heike Eggers, info@african-social-business.org
Telefon 04171 690317 — Mobil 0177 8899617

08.03.2012




